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GROUPE LAUGIL®

Un “cadeau” a ne pas rater

Madame, Monsieur, cher client vous venez d’acquérir
un équipementde traitement de Peau LAUGIL®

p ! 4 - - -
- Toute les équipes vous remercient pour votre achat et vous souhaitent la BIENVENUE !
I Maintenant, vous faites partie de nos CLIENTS PRIVILEGES
o Nous mettons un point d’honneur a bien suivre
9 © % nos clients et a voussatisfaire. Pour cela le service
=2 > client vouscontactera chaque année pour I'entretien
& ® personnalisé de votre installation a untarif privilégié.
[« Nous mettons également a votre disposition :
os - un accueil téléphonique
{0 - un service qualité
I é‘:o - une hotline technique
o - la livraison de sac de sel au meilleur tarif

Profitez aussi de la
gamme laugil qui vous
est proposée a un tarif
s cette offre 42 ol
oUS VOUS proposonse= . préférenciel : _
nex(:eptionne“e de P‘arramag Ballon thermodynamique,
go €en cheque* eau de boisson,
chaque filleul etad cinquieme eau de forage, etc...
pour e double
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F|||eu| . p ue* Bien sir cela reste entre nous...
1 60 € en Cheq ces offres sont exclusivement

réservées a nos clients priviléges

Parrainer un de vos amis ou un de vos proches, vous avez tout a y gagner !

80 € en cheque* pour chaque filleul et au cinquiéme Filleul
c’est le double, 160 € en cheque-*.
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Filleul : o Parents o Enfants o Amis
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A retourner complété par mail . cron mwet
Kafi Calima Techniparc de Bastidone,
Chemin de lAumdne Vieille - BP 1225

0755503082 13783 Aubagne cedex

*Offre valable a la validation de la vente




